
" דלק  י  בל ית  נ מכו כמו  זה  יה  עשי ללא  דע  י  "

5 טריקים סודיים 
 שיקפיצו לך את

המכירות

TESTAMIND

E B A Y ב  חר  לסו



היי היום אני אלמד

אותך 5 טריקים 

שיכולים לעשות רק טוב לחנות שלך

אז בוא ניגש ישר לעבודה במקום לבזבז את
הזמן. 



לכן, על מנת לפתור בעיה זאת אנחנו נעתיק את
הכותרת לתיאור המוצר ונצבע אותה -בלבן

 העין האנושית לא צריכה לראות את זה רק עין הרובוט

בהצלחה.

אם אנחנו ניקח כותרת מנצחת ונשתיל אותה בתיאור מוצר שלנו, אנחנו נעלה
את הסיכוי לקבל חשיפה גבוה יותר, מסיבה שכבר הכותרת המנצחת עשתה

.(SEO) לנו את העבודה הקשה

טריק מספר 1 - להחביא כותרת מנצחת בתיאור מוצר
אז מה עומד מאחורי הטריק הזה -

קודם כל עלינו להבין שברגע שאנחנו מעלים מוצר לebay, מאחורי
הקלעים יש רובוטים שרצים וסורקים כל פיסת מידע שעולה לאתר.

מטרת הסריקות האלה הם לנתח את המוצר ולאפיין אותו, על מנת להתאים
אותו בסופו של דבר ללקוחות שמחפשים את אותו המוצר.

עכשיו עולה השאלה:
 "אבל מה אם אני אעתיק כותרת של מתחרה,

הרי זה לא נראה טוב, לא ללקוחות שלי ולא
למתחרים, לא?"



ניכנס לאתר spinbot ונעתיק את התיאור של המתחרה שלנו בקוביה בשם
Enter Text To Rewrite

  GO נלחץ על
Rewritten Text : והופ, נקבל את השיכתוב בקוביה

אחת השיטות החזקות להעתיק תוכן בלי לכתוב או לערוך אותו
מחדש, זה לשכתב אותו. כלומר לכתוב אותו מחדש אבל

במילים שונות, מה שהופך את התוכן לייחודי ושונה מהמתחרים

 *שים לב*
חייב תמיד לעבור על התוכן, לבדוק שהוא תירגם אותו
בצורה נכונה (אפשרי לבדוק גם עם גוגל טרנסלייט ).

לטריק הזה נצטרך את הכלי spinbot שנותן לנו לשכתב טקסט עד 10,000
תווים (שזה מספיק לנו) בחינם, בלחיצת כפתור ובצורה אוטומטית.

טריק מספר 2 - לשכתב את המתחרה שלנו

https://spinbot.com/


כמה שיותר FEATURE  נציין במוצר שלנו, הסיכוי למכור אותו רק יגדל. 
בתמונה למטה צילמתי לכם איך נראה ה  ITEM SPECIFICS קבוע, עוד לפני

שהעלתי מוצר לחנות.

אחד הדברים החשובים בהעלאת מוצר לebay, זה מילוי המידע
עליו. כמו : סוג, צבע, גודל, יצרן, ועוד...

תזכרו תמיד, כמה שנכניס יותר מידע למוצר שלנו,
הסיכוי שלו להיחשף ליותר אנשים רק יגדל!

אנחנו משתדלים תמיד למלא את הכל, אבל לא פעם אנחנו שוכחים להוסיף
. FEATURE את אחד הפרטים החשובים ביותר במוצר שלנו, שזה ה

טריק מספר ITEM SPECIFICS   - 3 קבוע!



לאחר מכן, נחפש רק מוצרים שנמכרו ברווח שעומד בדרישות שלנו,
וניקח מהמתחרים שהצליחו כבר למכור את המילות מפתח שתואמות
למוצר שלנו. ובכך נבנה לנו כותרת חזקה ממילות מפתח שכבר מכרו.

כותרת חזקה תעמיד אותנו בראש החיפושים של המוצר.

SeoStack מומלץ להשתמש גם בתכנה

טריק מספר 4 -  בניית כותרת מנצחת כותרת 

אז איך אנחנו עושים את זה? לא תאמינו כמה שזה פשוט.
לוקחים את הכותרת של המוצר שלנו, לדוגמה  

car accessories gadgets

.ebay ונדביק אותה לחלון חיפוש באתר
(Sold Items ) נבחר בחלון הפילטר מוצרים שהסתיימו בהצלחה

ונבחר בצד למעלה (ראה תמונה) 
Price + Shipping: highest first Distance



שאליתא מספר 1 
"usb" "sold in last 24 hours"  inurl:www.ebay.com/itm/

הטריק הזה ילמד אותך איך אפשר למצוא את המוצרים הכי
חמים והכי נמכרים ב ebay דרך גוגל באמצעות :

שאילתא (דרישה\בקשה)

טריק מספר 5 - למצוא מוצרים חמים\רעיונות  דרך גוגל

בעזרת שאילתות

שאילתא זאת אומרת לגוגל:  "תחפש לי את כל המוצרים
החמים שנמכרו בebay ב24 שעות האחרונות".

שימו לב, יש לשנות רק את  המילה USB על מנת לקבל תוצאות. 



המשך



שאילתא זאת אומרת לגוגל: "תחפש לי רק מוצרים שנמכרו בין
100 ל5000 פעמים".

בדרך כלל נקבל תוצאות של מוצרים שיש להם הרבה צפיות
וכמובן רכישות.

שימו לב, יש לשנות רק את המילה flash על מנת לקבל תוצאות. 

שאליתא מספר 2
"flash" 100.5000 "sold"  inurl:www.ebay.com/itm/





היי זה ליאור 
 (TESTAMIDN)

תנצל את הכלים והידע שקיבלת בספרון זה,
ותיישם אותם!

אני מאחל לך בהצלחה 
ותזכור תמיד 

הצלחה שלך תלויה רק בך.

רוצה עוד תוכן ?



במיוחד לקורא ספרון זה מחיר
מיוחד באתר על כל הקורסים

לחצו על התמונה

אחד מאיקונים
לחץ על 

http://bit.ly/testamindyoutube
https://chat.whatsapp.com/HEiE1udfGYa12Lz7tNCARP
https://chat.whatsapp.com/KrKeSaiIKt4L16rk6Rgv0R
https://www.facebook.com/groups/TESTAmind
https://www.instagram.com/testamindnew
https://t.me/TestaMindtoolS
https://discord.gg/tVGD2tr
https://vm.tiktok.com/pk16CR/


לשאלות בירורים ותיקונים לספרון דברו איתי 

לחץ כאן

לחץ כאן

לחץ כאן

https://wa.me/972502622248
https://courses.testamind.co.il/


היי אני ליאור טסטא מתעסק בשיווק ומסחר בדיגיטל מעל 5 שנים
בנוסף גם חובב בוטים ואוטמציות אוהב לקרוא המון ספרים בעיקר

על חקר המוח הנדסה חברתית ואבטחת  מידע.
מייסד חברת TESTAMIND - שיווק בדיגיטל

- testamind כל הזכיות שמורות ל
(C)

https://testamind.co.il/

